
月額5,800円以内

で行う方法

お問い合わせフォーム営業を



お問い合わせフォーム営業とは?

「お問い合わせフォーム営業」とは、会社が営

業をしたいと思った場合に、自社サービス利用

や商品の購入の提案などの内容をターゲットの

会社のお問い合わせフォームに投稿することで、

その会社の担当者のコンタクトをとり、商談成

立を目指すという営業活動を指します。



これまで接点のなかった企業に
直接アプローチができる

01 相手企業の担当者、責任者、経営者
に内容が伝わりやすい

問い合わせ担当者から、上司に話が
伝わります。

02

コストが低い

広告などと比べて、

非常にコストを低くできます。

03

画像や動画など必要なく文章だけで簡単

直接の電話なども必要なく、また、
広告のような制作も必要ありません。

04

お問い合わせフォーム営業の
メリット



このような会社におすすめします

BtoBの商品・サービスを展開している会社01.

地域性のない商品・サービスを展開している会社02.

特定の分野に絞られている商品、サービスを展開している会社03.
営業、広告などの費用を押さえて販促したい会社04.



営業リスト
サンプル

「不動産」で
検索したリスト数

27,690件

「WEB制作」で
検索したリスト数

2937件

「医療」で
検索したリスト数

18,056件



フォーム営業の手順はシンプル

01

02

03

04
サービスを紹介する
営業本文などを用意
してきます。

営業投稿原稿の用意

見込み客ターゲットを

決めて、営業先リスト
を取得します。

ターゲットのリスト取得

お問い合わせフォーム
に投稿します。

フォームに投稿

反応があった会社に

対応し、受注につなげ
ます。

反応に対する対応



「お問い合わせフォーム営業」を
効率化する

Hirogaruのご紹介



Hirogaruは、フォーム営業
の営業先リストを提供します

キーワードを設定するだけで、すぐにリストを作成
して、関連する法人企業のお問い合わせフォームへ
のアクセスが可能になります。

Hirogaruは、フォーム入力
の自動化ツールを提供します

リストと連動したフォーム入力自動化ツールを使う
ことで、原稿を登録し、だれでも簡単にスピーディ
な投稿作業ができるようになります。



Formの自動入力ツール
「Formin」の提供

フォームを解析して、適切な場所に
登録された原稿を自動入力。
選択したものをペーストするような
半自動の入力も可能です。



月間リスト取得数や
フォーム投稿数は、
無制限となっています。

リスト提供数無制限

月額固定の一律料金

月5,800円

利用料金



詳しくはHPを御覧ください !

Hirogaru

https://hirogaru.jp

https://hirogaru.jp


会社概要

有限会社イッセイネット https://i-say.net

法人番号

8011201006884    (2000年12月設立)

有限会社イッセイネット

住所

150-0043東京都渋谷区道玄坂１丁目１０番８号渋谷道玄坂東急ビル２Ｆ－Ｃ

運営サービス

フォーム営業支援 Hirogaru https://hirogaru.jp/

AIライティング Auto-post https://auto-post.work/

AIチャットボット https://help-ai.work/
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